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关于谷腾环保网

企业愿景 企业使命 企业价值观

谷腾环保网

谷腾环保网成立于2007年，致力于传播优秀、
可靠的环保实用技术及装备信息，包括环保工程、
解决方案、工程案例、应用技术以及装备产品、
企业信息等。在为环保产业企业提供品牌推广、
数据库营销、市场研究、商业信息等服务的同时，
全力满足市政及工业领域用户的环保工程需求。

此外，谷腾环保网利用其在行业内的专业平
台优势，为企业提供多种宣传及推广服务，以帮
助更多的企业借助谷腾环保网，迅速的利用互联
网的优势，提高自身的知名度、影响力和竞争力。

谷腾环保网
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服务内容一：发布资讯服务
应客户要求，在谷腾环保网相应栏目发布资讯信息，为客户提供资讯信息推广服务。

1、发布位置及价格：

1）出现在网站首页：每篇300
元/天，500元/周

2）出现在栏目首页：每篇200
元/天，300元/周

3）不要求位置：每篇100元

2、针对客户：
1）公关公司
2）媒体公司
3）相关企业
4）其他行业

网站
首页

栏目
首页



服务内容二：友情链接服务
为其他网站提供友情链接服务，增加反向链接，提升对方网站的权重和PR值。

1、位置及价格：
1）出现在网站首页：每个
300元/月，3000元/年

2）出现在栏目首页：每个
200元/月，2000元/年

3）出现在友情链接页：每
个150元/月，1500元/年

2、针对客户：
1）相关企业网站
2）相关媒体网站
3）其他相关网站

网站
首页

栏目
首页

友情
链接
页面



服务内容三：网络广告服务
在网站上通过LOGO（图标）及banner（长条广告）的形式展示企业形象、宣传企业。

1、位置及价格：
1）出现在网站首页：
LOGO每个300元/月，3000元/年；
banner：每个500元/月，5000元/年

2）出现在网站栏目首页：
LOGO每个200元/月，2000元/年；
banner：每个400元/月，4000元/年

3）出现在公众号的页面：
每个300元/月，3000元/年；

2、针对客户：
1）相关企业网站
2）相关媒体网站
3）其他相关网站

网站
首页

LOGO
广告

Banner
广告

栏目
首页

LOGO
广告

Banner
广告

公众号
广告



服务内容四：提供SEO平台服务
在网站上开辟SEO板块，为客户的优化提供平台服务

在网站上开辟SEO（搜索引擎优化）
板块，为客户的优化提供平台服
务，提高客户网站及信息的权重，
以便容易被搜索引擎抓取和搜索。

1、位置及价格：
会在网站首页有入口：每个企业
300元/月，3000元/年

2、针对客户：
1）相关SEO企业
2）相关媒体网站
3）其他相关网站

网站
首页

入口

企业
信息

搜索
结果



服务内容五：网站优化（霸屏）服务
搜索引擎关键词排名优化推广服务案例效果展示（百度首页10个展示位几乎全部被同一个客户全部占据）

通过专业的网站优化服务，可
以使网站的排名在百度搜索关键
词时排在结果的考前位置，并在
结果页里出现很多企业的信息的
“霸屏”效果，大大增加为了企
业的推广效果。

价格：根据需求及服务内容而
定

针对客户：相关环保企业等。

百度搜索
结果

霸屏：搜
索结果内
容是一家
企业的信

息



服务内容六：内容营销服务
帮助客户进行整体内容营销

帮助客户进行整体内容营销策
划，包括内容营销的编排、撰写、
宣传及推广等。

营销内容包括但不限于企业的
成功案例、解决方案、新闻资讯
等。

价格：根据需求及服务内容而
定。

针对客户：相关环保企业、媒
体公司等。

主要提升企业品牌，包括：企业的事件、投产、新产

品发布、重大客户合作的等相关新闻

新闻&事件&人物

案例研究对有代表性的企业用户进行分析，对提高品牌信任度

⚫ 情景化营销

⚫ 客户参考

⚫ SEO有优化

⚫ 潜在客户触点工具

案例研究

对企业的技术或产品对某一行业应用进行详细分析：特定行业的普遍

存在问题和挑战，企业给出解决方案

⚫ 获取新用户

⚫ 品牌形象

⚫ 教育客户

技术与解决方案

内容生产



服务内容七：公众号代运营服务
帮助企业维护及运营公众号，保持公众号的更新、粉丝的增长等

1、服务及价格：
保持公众号每周一篇原创，

每天更新1-3条信息，3000元/
月，30000元/年

2、针对客户：
1）相关企业网站
2）相关媒体网站
3）其他相关网站

公众号内
容更新示
意图 运营的部

分内容



服务效果：降低销售难度，从销售转变为营销

销售 营销

在保持原有销售力度的基础上，通过以上的产品及服务，

扫清销售的一些障碍环节，逐渐降低销售的门槛和难度。

通过以上各种产品的组合服务，在扩大影响力及知名度的

基础上，从而逐渐增加营销的力度，让客户主动找上门，

变销售为营销。

降低销售难度

从销售向营销转变
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THANKS

联系QQ：2392913141  787576302


